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BANK PRODUCT INFORMATION

Name of Product

CLEAN NEGOTIATION

Type of Product

Export

Description

Clean Negotiation generally means to carry out a transaction where BMI
negotiates your export usance bill without recourse to its exporting customer

on the premise that the L/C issuing bank or bill payer will accept it.

Benefits and Additional

Information

e Helping the beneficiary in export settlement/payment by negotiating the
bills without recourse to beneficiary, before its acceptance and its

settlement is received from the issuing bank.
e Beneficiary has the ability to manage their export settlement.

e Beneficiary will not hold any responsibility for unpaid documents.

Additional Information:

This is non—facility, customer did not required a credit line for this product

Risk

e The performance quality/credit risk of the L/C issuing bank.

e Country risk of the issuing bank

Requirements and

Procedure

Requirements:
e The original L/C.
Pre—Acceptance of the bills documents from Issuing Bank.

e The signed Letter of Assignment from Customer.

Procedures:
1. Customer informs the need for “Clean Negotiation” to BML

2. Customer accepts an Offering Letter of BMI, and together returns it & the
signed Letter of Assignment to BMI.

3. BMI processes the clean negotiation and disburses the proceeds.

Charges

Not Applicable

Calculation of Interest

Clean negotiation amount X Interest Rate X Number of days

360
Simulation * Amount IDR 1,000,000,000
Rate 7%
Tenor 30 days

Interest paid (IDR 1,000,000,000 x 7 % x 30 days) / 360 days

= IDR 5,833,333.-
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Effective Period of : | Subject to Credit Application
Product

Issuer/Originator : { Bank Mizuho Indonesia

* This simulation is only for illustration purpose

Bank Mizuho Indonesia is licensed and supervised by the Financial Services Authority (Otoritas Jasa Keuangan) and insured by
Deposit Insurance Corporation (Lembaga Penjamin Simpanan)
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MIZWIHO
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INFORMASI PRODUK BANK

Nama Produk : | CLEAN NEGOTIATION
Jenis Produk : | Ekspor
Penjelasan : | Clean Negotiation berarti negosiasi atas dasar tanpa jaminan dari tagihan

usance di bawah LC sebelum diterima dari Issuing Bank. Penerbitan bank
terbatas hanya dari MHBK yang selanjutnya akan digunakan dalam transaksi
Clean Negotiation. BMI mengasumsikan risiko kredit dari bank penerbit L /
C dan membebankan premi risiko untuk periode dari penyajian dokumen

memenuhi syarat untuk pembayaran pada saat jatuh tempo.

Manfaat dan Informasi : | ¢ Membantu penerima dalam menyelesaikan/ pembayaran ekspor dengan

Tambahan negosiasi bills without recourse kepada penerima, sebelum askseptasi
dan penyelesaiannya diterima dari bank penerbit.

e Penerima memiliki kemampuan untuk mengelola penyelesaian ekspor
mereka.

e Penerima tidak akan bertanggung jawab atas dokumen vyang tidak
terbayar.

Informasi Tambahan:

Ini tidak termasuk kategori fasilitas, pelanggan tidak membutuhkan batas

kredit untuk produk ini

Risiko : | o Kualitas kinerja/ risiko kredit dari Bank Penerbit L/C

e Risiko Negara dari Bank Penerbit

Persyaratan dan Tata : | Persyaratan:

Cara e L/ C asli

e Sebelum aksesptasi atas dokumen tagihan dari Bank Penerbit. Letter of
Assignment yang ditandatangani dari Pelanggan.

Tata Cara:

1. Pelanggan menginformasikan kebutuhan “Clean Negotiation” ke BMLI.

2. Pelanggan menerima Offering Letter BMI, dan dengan bersamaan
mengembalikan & menandatangani Letter of Assignment kepada BMIL

BMI memproses Clean Negotiation dan melakukan pembayaran.

Biaya—biaya : | Tidak Berlaku

Perhitungan Bunga : 1 Jumlah Clean Negotiation X Suku Bunga X Jumlah Hari
360
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Simulasi *

Nominal IDR 1,000,000,000
Suku Bunga 7%
Jangka waktu 30 hari

Bunga yang dibayarkan i (IDR 1,000,000,000 x 7 % x 30 hari) / 360 hari
=IDR 5,833,333.-

Jangka Waktu Berlakunya
Produk

Berdasarkan Aplikasi Kredit

Penerbit

Bank Mizuho Indonesia

“Bank Mizuho Indonesia berizin dan diawasi oleh Otoritas Jasa Keuangan (OJK) serta dijamin oleh Lembaga Penjamin Simpanan

(LPS)”

IPC0541/2022



	IPC054E_Clean Negotiation
	IPC054I_Clean Negotiation

